
年 月 日

（１）概要

（２）議事

　　2月15日土曜日　13時～GINZA Uni-Ku５丁目（G401号室）　東京都中央区銀座5-14-6 橋ビルⅡ2階

　案件を持ってきた企業→事務局→営業推進委員会→訪問メンバー→営業推進委員会に報告→理事会報告→例会報告

　

　

　案件情報として不動産関係会社（ダイス山根さん案件）、日産レンタカー

　大きいプロジェクト案件等は各社より出向して組織体制を確立する

　出来るだけ川上の案件でメンバー会社にも儲けていただく

　パンフレットPDFを配布、リモート委員会4月、8月予定

　※会員を100社以上にする為、是非とも新メンバー紹介お待ちしてます

.次回会議日時・場所

大石、井上、立石、青野、浦口、水上、一条、岡山、弟子丸、山口　　　敬称略
出席者

場　所 Zoomリモート

令和7年 1 22

日　時 令和7年 1月22日　13：00～15：00

メンテ君　営業推進委員会　第1回 議事録

・予算案について

議　　題

営業推進委員会　基本方針並びに活動内容について

議事内容

・基本方針について

　全会員が営業マンである（正会員に名刺配布）

　メンテ君という名前ではあるがメンテに限らず新規、改修、プロジェクト案件も獲得する

　新規営業先候補としては全国チェーン展開している企業またはCIやVI変更予定のある企業等

・交流会参加について

　ライングループで交流会情報を発信して良ければ参加する

・その他

　ライングループにて情報共有及び決済をする

　今期は予算案通りでやってみる

・顧客先訪問について

　移動交通費（出張費）1回25,000-として上限50,000-まで

　打合せ場所に近いメンバーと理事もしくは幹部2名で訪問

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　議事録作成者　：　山口正勝

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　


